ROL 1 (Completar esta hoja para preparar la negociación) 
	Poder: Capacidad de influir en las decisiones de la otra parte

	Míos: (analizo y detallo mi poder)
	De ellos (estimo el poder del rol 2)


	Intereses: Que es lo que las partes quieren realmente

	Míos: ¿Qué me importa a mí o para quien represento?
	De ellos: Si yo estuviera en su lugar, ¿qué me importaría o me preocuparía?


	Alternativas: que alternativas tengo si no llego a un acuerdo

	Míos (las pienso y defino)
	De ellos (las estimo)
	


	MAAN: mínimo acuerdo que aceptaría

	Mío (las pienso y defino)
	De ellos (las estimo)
	


ROL 2 (Completar esta hoja para preparar la negociación) 
	Poder: Capacidad de influir en las decisiones de la otra parte

	Míos: (analizo y detallo mi poder)
	De ellos: (estimo el poder del rol 2)
	


	Intereses: Que es lo que las partes quieren realmente

	Míos: ¿Qué me importa a mí o para quien represento?
	De ellos: Si yo estuviera en su lugar, ¿qué me importaría o me preocuparía?


	Alternativas: que alternativas tengo si no llego a un acuerdo

	Míos (las pienso y defino)
	De ellos (la estimo)
	


	MAAN: mínimo acuerdo que aceptaría

	Mío (las pienso y defino)
	De ellos (la estimo)
	


	Opciones: Crear opciones para satisfacer intereses

	ROL1 y ROL2 negocian en conjunto aclarando los intereses de cada una de las partes y generando una lista de las posibles formas de satisfacer los intereses de ambas partes. Para cada Opción generada marque que Interés de cada parte satisface.  Agrupen las opciones que satisfacen los mismos intereses y para las cuales tengan que definir entre alguna de ellas (si es el caso).

	Intereses ROL 1
	                    Opciones posibles
	Intereses ROL 1


	Legitimidad

	Enumere los criterios de legitimidad y/o  de sentido común y/o normas legales y/o normas técnicas,etc que utilizaron para decidir entre las opciones 


	Acuerdo

	Detalle los distintos borradores de acuerdos producto de la negociación y el acuerdo final


