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"Trabaja en tu visión para los negocios"

Conozca la estrategia 
de la empresa y aplique 
esos aprendizajes a 
su trabajo 
diario...

Interpretar las fuerzas 
del mercado con 
precisión y guie la 
estrategia del equipo
en consecuencia...

Entendia la “p” 
(política) para influir
más eficazmente…

Utilice un lenguaje 
más amigable para 
los negocios al 
presentar materiales...

Haga un mejor trabajo
en la gestión de las finan-
zas de su departamento 
para beneficio de la empresa...
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• Know Your Business Model

• Value Proposition

• Customer

• Financial

• Capabilities

• Business Model Components

• CustomerThe individuals and segments that purchase or use your products and services.

• Value PropositionThe implied promise a company makes to its customers regarding the value of 
products or services.

• FinancialThe system for capturing value and turning excess value into profit and funding that can 
be reinvested into the business.

• CapabilitiesThe resources combined across the organization to deliver customer-perceived value.
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