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• No hay recetas. 

• Una experiencia (Conexio Group). 

• Servicios de IT de nicho para USA.

DISCLAIMER
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• 2014 - Arkano, Pyxis & UruIT. 

• Servicios IT (nearshore outsourcing). 

• Implementación de portales web de gran 
porte sobre plataformas world-class. 

• 30+ personas SIN oficina en USA. 

• B2B (Agencias digitales y clientes USA). 

• Referente en la plataforma Adobe 
Experience Manager en LATAM.

SOBRE CONEXIO
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Agencia  
Digital 
(USA)

Cliente Final (global)

SOBRE CONEXIO
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LECCIONES  
APRENDIDAS

1-ESTRATEGIA

2-MKTG & 
COMERCIAL 3-OPERATIVO

4-FINANCIERO
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• Todos quieren vender a USA =>    
diferenciación / nicho. 

• Serlo y parecerlo (profesionales). 

• Pensar y actuar a largo plazo. 

• Pensar bien las cosas pero sin 
congelarse. 

• Investigar & “hacer los deberes”.

ESTRATEGIA
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• No a las “uruguayeces”.  

• Importancia de viajar y del cara-a-cara. 

• Crear y mantener relaciones (aún sin 
vender). 

• Facilidad en crear rapport & confianza. 

• Ciclo de venta más largo de lo esperado. 

• Encontrar nuestro ADN y un pitch acorde. 

• Objetivo: “Que nos prueben”.

MKTG & 
COMERCIAL
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• Formar un Equipo sólido, integrado, 
comprometido & horizontal. 

• Transparencia ejecutando proyectos. 

• “Todo es importante”. 

• Tenemos profesionales de primer nivel, 
iguales o mejores que ellos. 

• Lo comercial es importante pero no es lo 
que compra el cliente (lo operativo sí).

OPERATIVO
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• [Conexio: inversión propia + UYXXI] 

• No a los gastos superfluos. 

• Invertir a largo plazo (visión 
sistémica). 

• Priorizar bien las inversiones. 

• “Gasolero pero no warrrior”.

FINANCIERO
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GRACIAS !!!
jorge.corral@conexiogroup.com

  Conexio Group® 2018      conexiogroup.com Presentación JIS  |  OCT 2018

corral@fing.edu.uy 
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